S

Proceso de ventas por agendado de citas:
.Gerente .Supervisor .Agente .Embajador -Cliente

TANGIBLE

1 semana 2 semana 3 semana 4 semana

Confirmar llenado
fsansflacfono qel informacion
CHHIALEM [218] comercial g
cliente rapidas

AR Envio de L
Andlisis de . . . i Capacitacion ha
documento Personalizac|6n de Diagrama Presentacion de Resolucion de A Comenzamos a
0 . . ) de uso de Evaluacion final )
Respuestas de flujo de ventas Diagrama de flujo i dudas vender
WENENEES

Creacion de Presentacion del
grupo equipo Tangible

Explicacion del
proceso de trabajo Pulir detalles con el
cliente

Explicacion del
llenado del
formulario

Resolver las dudas
del cliente

1 mes 2 al 5 mes 6 mes 7 mes en adelante

1 semana 2 semana 3 semana 4 semana 1 semana 2 semana 3 semana 4 semana 1 semana 2 semana 3 semana 4 semana 1 semana 2 semana 3 semana 4 semana

Andlisis de informacion Andlisis de informacién
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